
Continuing to look at Graph #8, we see that for homes over $250,000 at every price range the 
percentage  of  homes  listed  for  sale  far  outweighs  the  percentage  of  homes  sold.  As  an 
example: Of the total homes listed between $300,000 and  $400,000 for sale in 2009 was 15%, 
but  only  6%  of  the  homes  sold  in  2009  were  in  this  $300,000  and    $400,000  range.  The 
Absorption rate in this price range is 27.9 months. 
 Looking at the two pie charts  in Graph 8, you will  find this same discrepancy  in all the price 
ranges above $250,000. The problem with the Market of homes listed for more than $250,000 
is that the difference between listings and sale is severely out of balance. Supply significantly 
outstrips  demand.  This market  requires  either  less  inventory, more  consumption  or more 
attractive pricing  to  reduce  inventory. Reduction  in Supply  is  the only  thing  that  can bring 
down the Absorption Rate and return balance to this Market.  
 
 
 
Our final analysis of the Las Cruces Real Estate Market in 2009, and 

our expectations for  2010 is found in the Executive Summary 
beginning on Page 1.  
 

Are you considering buying a home, selling a home, or 
investing in the Las Cruces Real Estate Market? 
 
Please contact us for a free, no obligation brochure with our strategic 
plan for making most of the current Las Cruces Real Estate Market. 
 

 
 


















